Jak dzieki dziataniom Google Ads
zwiekszyliSmy sprzedaz zagranicznego klienta
na rynku polskim



ABOUT THE CLIENT

Robot World to sklep internetowy, prowadzony przez
specjalistow ds. robotyki. Firma prosperuje i doradza klientom
juz od obecnie w swoim asortymencie oferujgc
zrobotyzowanych pomocnikow - odkurzacze automatyczne,
roboty sprzatajgce | mopujace, kosiarki automatyczne, drony,
roboty edukacyjne i




ABOUT THE CLIENT

Robot World poczatkowo prowadzit sprzedaz tylko na rynku
czeskim, na ktorym ugruntowat swojg pozycje i zbudowat renome.




WY ZWANITA

Osiggniecie sukcesu na nowym rynku nie jest jednak nigdy zadaniem tatwym.

Tym bardziej, jesli tak jak Robot World, oferuje sie sprzedaz sprzetow
elektronicznych.

Jednym z mozliwych zagrozen, ktéry zidentyfikowaliSmy przy projektowaniu
strategii dziatan, byt mozliwy brak zaufania polskich klientéow do
dystrybutora pochodzacego z zagranicy.



WY ZWANITA

Do momentu nawigzania wspoétpracy z 4PEOPLE kampanie
byty odpowiednio budzetowane, jednak nie przektadato sie to na
zyski. ROAS ksztattowato sie na poziomie 200 - 300%, czyli
niezadowalajgcym, analizujac potencjat sprzedazowy Robot
World.




JAKIE KROKI PODJELISMY

Gtownym celem naszych dziatan w Google Ads byt wiec wzrost wielkosci sprzedazy, co
miato przetozyC sie na poprawe rentownosci kampanii. Aby zrealizowac plan, przede
wszystkim potozylismy nacisk na kampanie zakupowe, ktére wedtug naszej analizy byty
najskuteczniejsze. Kluczowe byto odpowiednie podzielenie konta i uporzadkowanie go
zgodnie z wytycznymi Google. Dziatania dotyczyty 3 rodzajow kampanii Google Ads:

1. Kampanie zakupowe:

° i wyszczegolnilismy te, ktdre miaty
najwiekszy potencjat sprzedazowy, a nastepnie zmaksymalizowalismy ich udziat
w wyswietleniach.

e Jednoczesnie

ale z uwzglednieniem podziatu asortymentu wedtug
potencjatu sprzedazowego.




JAKIE KROKI PODJELISMY

2. Kampanie w wyszukiwarce:

do tej pory przeznaczane na nierentowne

kampanie.

Nastepnie

Nna kategorie i produkty z najwiekszym potencjatem.
Po wzroscie sprzedazy

skonfigurowane

uruchamiajac takze inteligentna strategie ustalania

stawek.

3. Kampanie w sieci reklamowej

Do dziatan ktorego celem byli
uzytkownicy porzucajacy koszyk. Ta forma remarketingu jest szczegdlnie efektywna
w sklepach internetowych, poniewaz reklamy sg powigzane z przegladanymi
produktami. W potaczeniu z listg uzytkownikow, ktorzy porzucili koszyk, jej
wykorzystanie zapewnia dobre rezultaty.




—FEKTY

Od momentu wykonania przez nasz zespot gruntownej przebudowy kampanii
Google Ads na poczatku marca 2020 roku, dziatania reklamowe przynosza
swietne rezultaty. \Wskazuje na to m.in. wskaznik ROAS, ktéry w ostatnicl
miesigcach zwiekszyt sie kilkukrotnie! |

OOSTEMO®

SCIENCE « TECH » ENGINEERING + MATH




—FEKTY




—FEKTY

Porownujgc okres 01.03.2020 - 30.09.2020 z analogicznym
okresem w roku poprzednim, w kampaniach Google Ads
odnotowaliSmy wzrost wszystkich czynnikéw, obrazujgcych

zysk ze sprzedazy:




—FEKTY

e WZROST WSPOLCZYNNIKA KONWERSJI O 182%

1,50 %

o —r 7 ‘ - el = < 1.00 %
0,50 %




PODSUMOWANIE

Jestesmy dumni, ze moglismy wesprzec na polskim rynku naszego partnera,
ktory wczesniej wypracowat swoja pozycje lidera sprzedazy w Czechach.

Mamy nadzieje, ze produkty Robot World dzieki swojej uzytecznosci
i jakosci wykonania bedg cieszy¢ coraz to nowych polskich uzytkownikéw.

4PEQOPLE

WYZSZY POZIOM
MARKETINGU



