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Sprawdz, jak nasze dziatania
skutecznie wsparty
sprzedaz mieszkan

pod Warszaw3

rowniez w czasie pandemii

CASE STUDY



O kliencie

G4invest to deweloper dziatajacy na terenie Warszawy i okolic,
ktory realizuje przestronne i nowoczesne budynki mieszkalne, a
jednoczesnie wspiera swoich klientow w ramach finansowania

zakupu mieszkania.

G4invest stawia NA NOWOCZeshe,
ale przede wszystkim
przyjazne ludziom
budownictwo,

dzieki czemu tworzy dobre
miejsca do zycia.



Wyzwanie

Naszym wyzwaniem byto pozyskanie wartosciowych zapytan ofertowych i
sprzedaz dwoch segmentow miesiecznie (12 segmentow w 6 miesiecy) najnowszej

inwestycji G4invest - osiedla Fortuny w Radzyminie.

Jako Agencja doswiadczona we wspotpracy z
deweloperami ocenilismy, ze aby spetni¢ wyznaczony cel,

musimy tacznie pozyskac

255 leadow przy zatozeniu, ze
wspotczynnik konwersji bedzie
na poziomie 1.65%.
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Wyzwanie

Dodatkowym wyzwaniem byt fakt, iz klient wczesniej nie korzystat ze wspierania
sprzedazy, jakie umozliwiaja dziatania na Facebooku oraz ptatne reklamy w Google.

Wigzato sie to z wyznaczeniem grupy docelowej dla tych kanatow komunikacii.

Ponadto w trakcie wspotpracy wybuchta

pandemia koronawirusa, ktora
wprowadzita sporo niepewnosci
w branzy deweloperskiej.
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Rozwiazania @

WdrozyliSmy spojna strategie marketingowa,
ktora oparlismy na kampaniach reklamowych
w Google oraz na Facebooku.

Zanim jednak przystapilismy do wtasciwych dziatan, wdrozylismy

niezbedna analityke. Postawilismy na sprawdzone narzedzia, ktore

pomogty nam jasno oceni¢ wynik naszych kampanii.
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Rozwiazania

Przede wszystkim zdefiniowalismy cele na stronie inwestycji z pomoca

Google Tag Managera.

Ponadto zainstalowaliémy Pixel Facebooka, ktéry pomaga zestawic

— uzytkownikéw na stronie z tymi na Facebooku i pozwala wykorzystac¢ remarketing.

Uzylismy réwniez narzedzia Zapier do szybkiej wysyiki

leadow z kampanii.
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Rozwiazania

W przypadku Google Ads strategia byta dwutorowa,
stworzylismy dwa typy reklam:

e Reklame mieszkan skierowaliSmy na wybrane dzielnice Warszawy.

e Reklame domoéw szeregowych i segmentow skierowaliSmy szerzej -
na cata Warszawe.

Nowe Domy W Radzyminie | Domy Szeregowe. Sprawdz | Wyslij Zapytanie

[Reklama] www.g4invest.pl
. 4 Nowe Domy W Radzyminie | Domy Szeregowe. @

Osiedle Fortuny Potozono W Samym Centrum Radzymina. Spokojna, Cicha | Bezpieczna Okolica. Sprawdz | Wyslij Zapytanie
Mieszkania Sktadaja Sig Z Parteru, Pigtra, Poddasza i Ogérka. Domy Pod Warszawa. www.gdinvest.pl

2 M|ejsca POS(O]OWG Osiedle Fortuny Potozono W Samym Centrum Radzymina.

O Inwestycji Kontakt o i
Osiedle Fortuny Masz Jakies Pytania? Warszawa, Centrum ;
Dowiedz Sie Wigcej Skontaktuj Sie Z Nami

S . 3 - O Inwestycji Kontakt
Mieszkania Lokalizacja ; ) -
Zobacz Naszg Oferte Zobacz Nasza Lokalizacje Mieszkania Lokalizacja
Poznaj Warianty Mieszkar W Centrum Radzymina

R, Zadzwori pod numer 508 224 140
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Rozwiazania

W ramach dziatan na Facebooku postawilismy na
dwa typy kampanii:

Ruch i Pozyskiwanie
Kontaktow.

Kampanie na Ruch na strone kierowalismy do grup behawioralnych,
natomiast przy kampanii na Pozyskiwanie Kontaktoéw zastosowalismy
Remarketing. ZaczelisSmy réwniez aktualizowac¢ profil dewelopera na

Facebooku, aby podtrzymac relacje z uzytkownikami.

Segment z widokiem!

Osiedle Fortuny
Radzymin
TR g
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Rozwiazania

GROUP
FOR

Jednym z najistotniejszych etapdw kampanii marketingowych w @.
u I | NVEST Zobacz segment w 360!

internecie sa spojne i atrakcyjne wizualnie materiaty graficzne, dzieki
ktérym rosnie zainteresowanie inwestycja wsrod uzytkownikow. Opierajac
sie na materiatach wysokiej jakosci  dostarczonych przez naszego

partnera RENDART, przygotowalismy:

e Wizualizacje architektoniczne 3D

e Statyczne grafiki wykorzystujace rzuty 3D
poszczegolnych pieter

e Animacje wideo, ktdore pokazywaty jak
skorzystac¢ z wirtualnego spaceru na stronie
internetowej

Osiedle Fortuny
Radzymin
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Rezultaty

W kampanii na posty sponsorowane koszt za aktywnosé byt nawet 10 razy nizszy przy wykorzystaniu materiatow 3D:

Wyniki Zasieg Wyswietlenia Koszt/wynik
it 259 6726 8167 0,19 zt
Animacja 3D 2612 8714 12450 0,02 z¢t
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Rezultaty

Plan wykonalismy
nie na 100, a na 191%!

Pozyskalismy 489 leadow,

czyli srednio miesiecznie 81 leadow

(biorgc pod uwage miesigce od grudnia do
czerwca, gdzie na rynku zauwazono spadek
zapytan spowodowany pandemig
koronawirusa a utrzymalismy ponad 80
leadow miesiecznie w tym okresie).
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Rezultaty

71% wszystkich leadow pozyskalismy dzieki kampanii na Facebooku:
Pozyskiwanie Kontaktow

Od czerwca do listopada 2019 (przed wspotpracg) tacznie strone G4invest
odwiedzito 98 uzytkownikow.

Nowa strona powstata w pazdzierniku 2019 roku. Potaczenie
nowej strony i naszych kampanii, po 6 miesigcach zaowocowato
odwiedzinami az 15 380 uzytkownikow!

Oznacza to 125-krotny wzrost,

za ktéry odpowiadaty skutecznie dziatania na Facebooku oraz kampanie reklamowe
w Google. Zapewniaty one odpowiedni ruch na strone WWW i pozwalata na
zebranie wiekszych list remarketingowych na Facebooku.
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Rezultaty

Bez dziatarh marketingowych - od czerwca do listopada 2019 strone
odwiedzito tgcznie tylko 98 uzytkownikow! Juz pierwszym miesiacu

wspotpracy (w grudniu) strone odwiedzito 3993 uzytkownikow.

Liczba uzytkownikéw

wspotpracy

przed
wspotpraca

——0——0—o —o—
czerwiec lipiec 2019 sierpien 2019  wrzesien pazdziernik listopad 2019  grudzien
2019 2019 2019 2019

Uzytkownicy 98

Sesje 105
Wspotczynnik 19,5%
odrzucen

Czas trwania sesji 0:00:25
Konwersje 0%
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Rezultaty

Po 6 miesigcach od rozpoczecia wspotpracy strone dewelopera odwiedzito

az 15 380 uzytkownikow!

Liczba uzytkownikéw

wspotpracy
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Uzytkownicy 15 380
Sesje 17 851
Wspotczynnik 23.39%
odrzucen ’

Czas trwania sesji 0:01:52
Wystanych 200
formularzy ze strony

Wystanych 289

formularzy z Leads
Ads
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Podsumowanie

Marketing internetowy to narzedzie, bez ktorego trudno sobie wyobrazi¢ skuteczng
sprzedaz inwestycji deweloperskiej. Nasze dziatania udowodnity, ze dobrze przygotowane
dziatania i kampanie sa skuteczne nawet w tak niepewnym czasie, jak pandemia
koronawirusa. Dzieki temu pomogliSmy naszemu partnerowi zamknaé¢ sprzedaz -

nowi mieszkancy otrzymaja klucze juz niebawem.

Wspotpraca z G4invest pokazata,
ze kryzys nie musi oznaczac strat,
a wrecz przeciwnie - daje
ogromne mozliwosci.
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