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3 kroki do sukcesu 4PEOPLE

WYZSZY POZIOM
MARKETINGU

Wzrost zapytan o 200%

Dowiedz sie, jak osiggngc sukces
w internecie pomimo
negatywnych opinii na temat
Twojej firmy lub inwestycji!



Dostarczanie wartosciowych

|
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leadow dla deweloperow to nasza specjalnosc PIBRT

Fakty:

Ambitny deweloper przejmuje inwestycje

po zbankrutowanym poprzedniku. W‘

Wyzwanie:

Zadtuzona przez zaniedbanie poprzednika
Inwestycja, zta aura i wiele negatywnych
komentarzy w Internecie na temat
potozenia na skarpie.

Cele wyznaczone nam
przez dewelopera:

Zwiekszenie liczby leadow o 100%
i tym samym zwiekszenie liczby
sprzedanych mieszkan.
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Jak budujemy sukces dla
Osiedla Piastowskiego?

|
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PIASTOWSKIE

1.

Przeanalizowalismy
konkurencje oraz
wszystkie opinie w sieci
na temat inwestycji.

2.

PrzeprowadziliSmy
optymalizacje strony
pod katem zapytan
sprzedazowych.

3. >

W celu zwiekszenia efektow,
wdrozyliSmy statystyki
Google Analytics oraz
Google Tag Manager.
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Jak budujemy sukces dla
Osiedla Piastowskiego?
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PIASTOWSKIE

4.

Zatozylismy profil na
Facebooku w celu
kontaktowania sie z
potencjalnymi klientami

| budowania pozytywnego
wizerunku inwestycji.

5.

Publikujemy realne zdjecia
z inwestycji i budujemy
relacje z obserwujgcymi,
tworzac grono
zainteresowanych.

6. )

UruchomiliSmy kampanie
Google Adwords

z wypracowanymi od lat,
skutecznymi ustawieniami.
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Jak budujemy sukces dla | I

IEDLE

Osiedla Piastowskiego? PIASTOWSKIE

Rezultaty: Pomimo negatywnych opinii, nasze
dziatania juz w drugim miesigcu

7 S przyniosty wzrost zapytan o 200%!
Przygotowalismy efektywne Zwiekszyliémy Wspé}czynnik
kreacje i uruchomilismy konwersji o 108%

Kampanie remarketingowa.

Jednoczesnie koszt pozyskania
leada spadt o 62%
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